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Resumen

Elpresentearticuloanalizaatravésdelametodologia
del indice de Ventajas Comparativas Reveladas
-IVCR- laiinteraccion entre México y Centroameérica.
El proposito del presente analisis es la identificacion
de ventajas de cada uno de los paises durante afio
2010 Yy, segundo, un acercamiento hacia cémo
podria nivelarse un tratado con dicho pais. Se
analiza en el articulo el afio 2010, debido a que fue
un ano, luego del punto cuspide de la crisis, en el
que las relaciones comerciales con socios cercanos
se intensificaron.

Palabras clave: indice de ventajas comparativas
reveladas, comercio internacional, Centro Ameérica,
México.

Abstract

The present article offers an analysis of the revealed
comparative advantages between Mexico and
Central America. The purpose of the present article is
to identify the different advantages and to analyze
how, in the future, a treaty could be negotiated on
a more balanced agenda. The analysis was applied
during the year 2010 given that it was a post crisis
year and the commerce relations were variable.
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Introduccién

Guatemala es un pais localizado en un area privilegiada en términos de comercio.
La geografia fue uno de los factores fundamentales para el crecimiento de
los paises desarrollados y este es considerado como uno de los activos mas
importantes al momento de analizar el potencial de un pais. La cercania
de Guatemala, inclusive Centroamérica, con mercados de América del Sur,
Norteamérica y Europa ha llevado a que el pais siguiera una politica integrada
de comercio exterior. Dicha politica de exportacion se consolida a través de la
Comision Econdmica para América Latina -Cepal-, quienes apoyaron, en los afios
sesenta, el esfuerzo de integracion de Centroamérica y la importancia de dicho
mercado para el crecimiento econdmico del pais.

Enladécadadelos cincuenta, se aplica el modelo de sustitucion de importaciones
(IS1) el cual habia ya ofrecido grandes resultados para la economia de México
en 1940. El modelo fue despegando pero se comprometidé dada la conflictividad
de los paises centroamericanos comenzando por el conflicto armado en 1962 de
Guatemala que aletargaria el proceso de crecimiento econdmico hasta el afio de
1996, cuando se firmd la paz.

La firma de la paz abrid de nuevo la discusidn para un sistema de exportaciones
fundamentados a través de los tratados de libre comercio (TLC). Los tratados de
libre comercio representaban un crecimiento del mercado objetivo para poder
desarrollar una economia que pudiera satisfacer las necesidades de la poblacion.
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1. Revisidén literaria sobre el Tratado de Libre Comercio
entre México y Centroamérica

México y los paises de la region de Centroamérica mantienen, bilateralmente, una
normativa comercial vigente, en general, desde el afio 2001. El desarrollo de la
negociacion comercial inicio en 1991, bajo el mecanismo de didlogo y concertacion
conocido como las “Cumbres de Tuxtla”. Como resultado, México establecio los
tratados de libre comercio con Costa Rica en 1995, con Nicaragua en 1998, con
Guatemala, El Salvador y Honduras -como el bloque denominado “Triangulo
Norte”- en 2001

1.1 Antecedentes sobre la negociacién

La transicion al siglo XXl se caracterizo por una coyuntura econdmica de progresiva
globalizacion y dinamismo comercial. Surgieron importantes iniciativas de
liberalizacion comercial y econdmica, cuya concrecion puntualizo la gestion del
comercio internacional en las agendas de desarrollo, de manera particular para
cada pais. Entre los tratados comerciales originarios del periodo en cuestion, cabe
destacar: el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT, por
sus siglas en inglés); el Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios (AGCS)>.

Frente a la globalizacion, los paises de la region de América Latina y el Caribe
buscaban la integracidon econdmica regional, mediante la negociacion de tratados
comerciales multilateralesy/o bilaterales, desde una posicionindividual o colectiva.
En el marco del proceso de negociacion de los tratados comerciales multilaterales,
el Plan Puebla Panama (PPP) y la Asociacion de Libre Comercio de América Latina
(ALCA), se contextualiza la iniciativa de tratados comerciales entre los paises de la
region de Centroamérica y México hacia el siglo XXI.

México inicid, de manera unilateral, acercamientos con Centroamérica sobre
tratados en materia comercial a partir de la década de los afios sesenta. De acuerdo
con César Ordoiiez (2006, pp. 80-81), México contempld dos motivos para abrir
el mercado de sus exportaciones hacia Centroamérica: aliviar el déficit comercial
y evitar la exclusion del Mercado Comun Centroamericano -MCC-, considerado
como un mercado natural debido a la proximidad geografica. De esa cuenta,
Meéxico impulsé una politica de cooperacion econdomica hacia Centroamérica, bajo
dos principios: captura de nuevos mercados y diversificacion de exportaciones
mediante un estimulo por mecanismos de pago (Zapata, 1994, p. 5). Sin embargo,
durante la década en cuestion, los paises de Centroamérica manifestaron su
rechazo a la iniciativa de México, debido a su desconfianza y a su oferta minima de
productos para exportacion (Ordonez, 2006, p. 81).

me con México un acuerdo de alcance parcial vigente en el marco del Tratado de
Montevideo de 1980.

2 EIGATT y el ACGS fueron la referencia para establecer la zona de libre comercio en el TLCTNM.
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A partir de los afios ochenta, México comenzé a impulsar medidas de accion
sistematica contra los conflictos sociales y politicos que atravesaba la region de
Centroamérica, bajo el contexto global de la guerra fria. De esta manera, México,
en respuesta a la intervencion de Estados Unidos en Centroamérica, activo la
politica de interés nacional "Defensa de Centroamérica como el area de proyeccion
geopolitica” (Orddnez, 2006, p. 82). Secuencialmente, los paises involucrados
iniciaron el cambio de estrategia econdmica, considerando los siguientes aspectos
paralelosdelaépoca: eldesenlace del periodo deindustrializacion por sustitucion de
importaciones, y la implementacion de politicas de ajuste y reformas neoliberales
(Ordodnez, 2006, p. 84).

1.2 Instrumentos secuenciales de negociacién

Con el surgimiento de la Asociacion Latinoamericana de Integracion -Aladi-
derivada del Tratado de Montevideo en Uruguay en 1980, México preparo el
proceso de integracion comercial con Centroamérica (Zapata, 1994, p. 5). De esa
cuenta, entre 1982 y 1986, los paises de Centroameérica suscribieron tratados de
alcance parcial (AAP) con México, los cuales permitieron mantener ciertos niveles
de exportaciones con dicho pais, aun cuando se realizaron en magnitudes absolutas
poco significativas (Sieca, 2004, p. 1). De acuerdo con César Orddiez (2006, p. 85),
el ABAP establecio los siguientes objetivos explicitos:

e Impulsar el proceso de integracion latinoamericana.
e Fortalecery consolidar las corrientes de comercio entre los paises.

e Promover la participacion de productos basicos y manufacturados en dicho
comercio.

e Considerar la situacidn especial de algunos productos de interés bilateral.

e Adoptar medidas y acciones para dinamizar los procesos de integracion en
América Latina.

Posteriormente, México inici¢ la busqueda de un tratado de libre comercio con
los paises de la regidn centroamericana, a partir del instrumento de negociacién
conocido como las Cumbres de Tuxtla.

Las Cumbres de Tuxtla fueron el mecanismo de dialogo y concertacion desarrollado
entre México y los paises de Centroamérica para lograr la integracion comercial.
El objetivo de las cumbres consistié en formalizar los tratados de libre comercio,
la cooperacion y la integracion regional (Orddnez, 2006, p. 86). El proceso de
negociacion pertinente comprendid la celebracion de las cumbres de Tuxtla I, 11, 111,
IVy V3. Las primeras tres cumbres dieron origen a los TLC que México mantiene con
Costa Rica, Nicaragua, Guatemala, El Salvador y Honduras, siendo estos Ultimos
tres organizados como el bloque comercial denominado Triangulo Norte.

3 Las cumbres IV y V dieron seguimiento al proceso de negociacién del Plan Puebla Panama.
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e Cumbre de Tuxtla | (21991): institucion de las cumbres de Tuxtla en la ciudad
de Tuxtla-Gutiérrez, México. El tema central fue la implementacion de un
programa de complementacidn econdmica entre los paises, el cual derivo 8
subprogramas: Liberacion comercial, cooperacion financiera, desarrollo de
la oferta exportable de Centroamérica, cooperacion en el sector primario,
abastecimiento energético, fomento de las inversiones, capacitacion vy

cooperacion técnica (Sieca, 2004, p. 1).

e Cumbre de Tuxtla Il (1996): la celebracion tuvo lugar en San José, Costa Rica.
Para esta ocasion, Panama y Belice se incorporaron al proceso de negociacion
comercial con México. La cumbre destacd el compromiso sobre la convergencia
de la negociacion a un solo tratado entre México y Centroamérica, una vez
concluidos los tratados de libre comercio entre México y los paises de dicha
region (Sieca, 2004, p. 2).

e Cumbre deTuxtlalll (1998): la cumbre fue celebrada en San Salvador, El Salvador.
Se manifestaron las negociaciones establecidas sobre los tratados de libre
comercio de México con Costa Rica y de México con Nicaragua. Ademas, se
instruyd para terminar las negociaciones comerciales de México con Guatemala,
El Salvador y Honduras, organizados como el bloque comercial Triangulo Norte

(Ordodnez, 2006, p. 92).

Hasta la Cumbre de Tuxtla I, México abordé el proceso de negociacién sobre los
tratados de libre comercio con los paises de Centroamérica. En este sentido, el TLC
entro en vigencia para cada pais, a partir de las siguientes fechas: o1 de enero de
1995 para Costa Rica, o1 de julio de 1998 para Nicaragua, 15 de marzo de 2001 para
Guatemala y El Salvador, y o1 de junio de 2001 para Honduras. De esta manera,
quedod establecida la normativa vigente de la relacidn comercial entre México
y los cinco paises en cuestion, la cual comprende, generalmente, los siguientes
objetivos: estimularla expansidny diversificacion del comercio de bienesy servicios;
promover condiciones de libre competencia dentro de la zona de libre comercio;
eliminar las barreras al comercio, movimiento de capitales y personas de negocios;
facilitar la circulacion de bienes originarios y servicios; aumentar las oportunidades
de inversion; proteger los derechos de propiedad intelectual; crear procedimientos

eficaces para la aplicacion y cumplimiento del TLC.

4 Revision del Articulo 1-02 que enuncia los objetivos de los tratados de libre comercio entre México
y los paises de Centroamérica referidos. Para mayor informacion sobre los respectivos textos, véase
Sistema de Informacion sobre Comercio Exterior (SICE):

TLC entre México y Costa Rica: http://www.sice.oas.org/Trade/mexcr s/mcrois.asp,

TLC entre México y Nicaragua: http://www.sice.oas.org/trade/menifta/menioi.asp,

TLC entre Méxicoy el Triangulo Norte: http://www.sice.oas.org/trade/mextnorte/Mex TNorte s.asp#a12.

REVISTA ACADEMICA ECO (15) : 21-30, JULIO / DICIEMBRE 2016 | 25


http://www.sice.oas.org/Trade/mexcr_s/mcr01s.asp
http://www.sice.oas.org/trade/menifta/meni01.asp

VENTAJAS COMPARATIVAS REVELADAS ENTRE MEXICO Y CENTROAMERICA DURANTE EL 2010

a) Metodologia para el analisis comparativo: el Indice Balassa

El dinamismo del comercio internacional permite el surgimiento de ventajas
comparativas de los bienes y servicios participantes del intercambio comercial
entre los paises. La evaluacion de las ventajas comparativas integra el desempefo
comercial obtenido durante un periodo de tiempo, en términos de: eficiencia en
la asignacidn de recursos, amplitud de la apertura comercial y especializacidon en
actividades de mayor rentabilidad.

Arias y Segura (2004, p. 1), en este sentido, la identificacién de las ventajas
comparativas adquiere importancia frente a la normativa vigente de los tratados
comerciales. Con tal motivo, el presente trabajo desarrolla la aplicacion de la
metodologia “indice Balassa” -IB- para evaluar las ventajas comparativas del
intercambio comercial entre México y Guatemala.

El indice Balassa forma parte de la familia de indices de ventajas comparativas
reveladas (IVCR), siendo la medicién con el mayor uso frecuente (Hinloopen y
Marrewijk, 2000, p. 3), y de aceptacion por la comunidad europea en comparacion
con otros métodos de calculo como los modelos matematicos (Heredia y Huarachi,
2009, p. 38). El nombre del indice se atribuye a su autor, Bela Balassa, quien
demostro que las ventajas comparativas entre paises son factibles de ser reveladas
mediante el analisis de los flujos del comercio internacional (Cafiero, 2006, p. 1).

La medicién del indice Balassa permite determinar el grado de importancia de un
producto dentro de las exportaciones de un pais a otro, con respecto a laimportancia
del mismo producto dentro de las exportaciones del pais en cuestion hacia el mundo
(Durdn & Alvarez, 2008, p. 24). La expresion formal del indice es la siguiente:

1B% = XE / XTij
ij XTW /XTiw

Dénde:

k _ . . 7 . . ’ .
X = Exportaciones del producto k realizadas por el pais i hacia el pais j

XT, = Exportaciones totales del pais / al pais j

Xk = Exportaciones del producto k realizadas por el pais i hacia el mundo (w)

w

XT,, = Exportaciones totales del pais i al mundo (w)

Este indice puede ser calculado en distintos casos particulares con informacion
de referencia del mercado de analisis, o con algunas variaciones si se relaciona la
participacionanivel de producto conlasimportaciones mundiales, conloque se obtiene
un indice de especializacion. Para mejor andlisis del indice Balassa es recomendable
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normalizarlo a un maximo de 1 y minimo de -1 de la siguiente forma (en la literatura,
al indice Balassa también se le identifica como indice de Ventajas Comparativas
Reveladas -IVCR- por ser aquel una variante de la familia de estos Ultimos):

IVCR Norm = 2B-1

1B +1

Los valores obtenidos con la normalizacion tendran el rango de -1a 1, con lo que
es aplicable la siguiente tipologia para interpretar el resultado (Duran Lima y
Alvarez, 2008, p. 25):

Tabla 1. indice Balassa: tipologia para interpretacion

Escala Ventaja/Desventaja
0.33<=1B <=1.00 Ventaja comparativa
-0.33 < 1B<0.33 Tendencia hacia comercio intraproducto
-1.00 <= 1B <=-0.33 Desventaja comparativa

Fuente: elaboracion propia con base en Duran y Alvarez 2008.

La Comision Economica para América Latina -Cepal- dentro de sus herramientas
web para el analisiseconomicoy comercial, desarrolld el Sistema Interactivo Grafico
de Datos de Comercio Internacionals (SIGCI Plus por sus siglas en inglés), en el cual
se incluyen modulos para andlisis del indice Balassa de Ventajas Comparativas
Reveladas. A partir del SIGCI Plus, por medio de la nomenclatura contenida en
la Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional CUCI Revision 3 (Standard
International Trade Classification SITC, Rev. 3)%, a un nivel de agregacion de tres
digitos, se efectuaron estimaciones para identificar las ventajas comparativas
reveladas en el comercio entre Guatemala y México.

Indice Balassa aplicado a la relacion comercial de México y Centroamérica

El indice Balassa presentado a continuacion fue aplicado a la relacién comercial
entre México y Centroamérica, focalizandose en cien diferentes productos que
se comercian en igualdad. El ejercicio fue realizado para el afio 2010, un afo
de recuperacidon econdmica, con el objetivo de demostrar la relacion entre los
diferentes productos. La relacidn se analiza, de acuerdo al indice de Centroamérica
hacia México y de México hacia Centroamérica.

5 Interactive Graphic System of International Economic Trends (SIGCI Plus version 2.9.0) —
Trade Module.

6 CUCI Rev.3.
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Enlarelaciéncomercial de Centroamérica hacia México, Centroamérica presentauna
ventaja comparativa en treinta y uno de los cien productos, lo que seria equivalente
a un 31 %. Se encuentra en desventaja en 29 % de los productos y en términos de
intraproducto, estos responden al 39 %. Los productos que presentan una ventaja
comparativa en el comercio de Centroamérica con México son los siguientes:

1. Grasasy , 3. Productos ) ]
) 2. AzUcares ) 4. Semillas | 5. Crustaceos
aceites comestibles
6. Tejidos de 9. Bebidas 10. Tejidos de
, 7. Muebles 8. Alcohol .
algoddn alcohdlicas manufactura
11. Hilados | 12. Recipientes , 15. Cuerosy
] 13. Confiteria 14. Caucho ]
textiles de metal pieles
o o 18. Baulesy 19. Polimerosde | 20. Hojas de
16. Aluminio | 17. Maquinaria o
maletas cloruro de vinilo madera
) ) o 25. Equipos
21. Chocolate | 22. Almidones | 23. Herramientas 24. Vidrio o
mecanicos

, 28. Articulos de
26. Medidores 27. Maiz 29. Ropa vieja 30. Caucho
alambre

En el caso del indice aplicado hacia la relacion de México con Centroamérica, los
resultados muestran que en términos de ventajas comparativas, el pais duplica la
cantidad de productos en los cuales presenta una ventaja comparativa. En este
caso, México tiene ventaja comparativa en 66 % de los productos, una desventaja
en 12 % de los productos y en términos de intraproducto, comprenden el 21 %. Los
productos que presentan desventaja comparativa en el caso de la relaciéon México
hacia Centroamérica son los siguientes:

1. Aceites de 2. Equipos de o 4. Vehiculos
, o 3. Automoviles
petréleo telecomunicaciones automotores

8. Partes y piezas

5. Aparatos 6. Aceites de minerales .
L o 7. Muebles de accesorios de
eléctricos bituminosos
automotores
9. Valvulas y tubos 10. Maquinas de 11. Aparatos ]
o i L i 12. Grifos y llaves
termionicos procesamiento eléctricos rotativos
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Conclusiones

De acuerdo con el analisis del indice Balassa, se identificé que México ha obtenido
mayores beneficios comerciales que Centroamérica, porque ese pais estaba
por delante en las zonas de las ventajas comparativas. A pesar de esta situacion,
es importante destacar la evidencia con mas ventaja comparativa que tiene
Centroamérica sobre los productos esenciales para su producto interno bruto
-PIB-, asi como productos relevantes para el sector agricola. Por ello, el comercio
bilateral debidamente facultado por los acuerdos de libre comercio, puede ser
beneficioso, evitando al mismo tiempo la destruccion de sus industrias dinamicas.
El marco institucional previsto en los acuerdos de libre comercio entre México
y cada pais de Centroamérica establece la directriz de politica para alcanzar la
igualdad en los beneficios comerciales esperados, de forma bilateral. Para este
proposito, México y todos los paises de Centroamérica se comprometieron a
cumplir con la expansion y la estimulacion del comercio como el primer objetivo de
su relacion comercial. Ademas, estos paises han definido los siguientes objetivos:
establecer directrices para extender los beneficios y crear procedimientos eficaces
para garantizar el compromiso. Por lo tanto, el comercio entre estos paises puede
mejorar su dinamismo y eficiencia para que se cumplan las garantias institucionales.
Sin embargo, es importante que Centroamérica consolide su propia integracion
economica, laregidn tiene para promover un proceso de integracion regional formal
y robusta (Maldonado, 2013). De esta manera se pueden aprovechar de los otros
acuerdos comerciales con economias como Méxicoy la Unidn Europea, por ejemplo.
Hay poco interés en las grandes economias para negociar individualmente con cada
pais de Centroamérica, una region es mas atractiva como bloque econémico.
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